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OPV
Sobresuscrita en la 

banda alta del 
rango de precios

25 empresa por
capitalización en la 

Bolsa Española 
(aprox.€4.000 mill) a 

31.12.2015

Resultados
alineados con 

expectativas del 
mercado

Refinanciación
Bono corporativo 6 
veces sobresuscrito

sin covenants

M&A, buena
ejecución e 

integración activos:
torres WIND en Italia

Diversificación
geográfica (30% ingresos

Italia) + diversificación
por negocios (50% infr. 

telecom)

Abono primer 
dividendo

0,10 x acción

Adjudicación de 6 
nuevos canales TDT en 

España
(recuperación 1,75 MUX)

EBITDA
235 M. EUR

(cumpliendo mejora
anunciada en 1S 2015)
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Un año de logros y transformación
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+23.1%

-14.5%

+37.6%

Fuente: Bloomberg

Precio OPV €14

-25.7%

€14.1 
18.02.16

+0.9%

+24.8%

31 Dec 2015
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178

235

FY 2014 FY 2015

EBITDA (€Mn)

7.493

15.119

FY 2014 FY 2015

Emplazamientos(1)

151

194

FY 2014 FY 2015

RLFCF (Cash-flow libre recurrente) (€Mn)

436

613

FY 2014 FY 2015

Ingresos (€Mn)

(1) Incluye todos los empllazamientos: telefonía móvil y radiodifusión

2015: cifras e indicadores clave
Crecimiento ingresos impulsados por infraestructuras telecom

+41% +32%

+28% +102%
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Ratio compartición

PoPsEmplazamientos (1)

5,914 +11

13,578

-80

+56

+7,677

Dec 2014 Decommissioning Built to suit Dual use M&A Dec 2015

10,680

20,740

+844

+9,216

Dec 2014 Organic Growth M&A Dec 2015

1.81

-0.43

1.53 Q4

+0.15

Dec 2014 Organic Growth M&A Dec 2015

1,51 Q3
1,50 Q2

+8% nuevos PoPs en 2015 vs. dic. 2014

Crecimiento orgánico, 
desmantelamiento, build to suit y uso

dual (telefonía y radiodifusión) +0.15x al 
ratio compartición

(1) Para el cálculo del ratio de compartición sólo se consideran emplazamientos para telefonía móvil
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2015: cifras e indicadores clave
Emplazamientos, puntos de presencia (PoP), ratio compartición

Dic 2014                         Crec.orgánico M&A                                Dic 2015



107 115

303

+8

+188

TSR Revenues
FY 2014

Organic Growth & Pass
Throughs

TSR Revenues
FY 2015 w/o M&A

M&A TSR Revenues
FY 2015

Cifras en  €Mn

Incremento
ingresos por M&A
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2015: cifras e indicadores clave

Evolución ingresos en Infraestructuras telecomunicaciones: 50% de la cifra de negocio

Infr. Telco Crec. Orgánico                Infr.Telco M&A                          Infr. Telco
2014 2015 sin M&A                   2015



178

+64
235

-15

+8

EBITDA
Dec 2014

One-off impact on
Broadcast and Others

Change of Perimeter Organic Growth EBITDA
Dec 2015

Fcifras en €Mn

Apagado canales (desde mayo 2014-€24Mn
Simulcast 800 MHz + otros factores +€9Mn

+ EBITDA por efecto M&A
(Galata, Towerco in Italia / 

Volta en España)

Crecimiento orgánico
infr.telecom (+€6Mn)  / Servicios

de red y otros (+€2Mn)
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2015: cifras e indicadores clave
EBITDA (+32%) alineado con expectativas mercado

EBITDA                   Impactos “one off”     Cambio perímetro        Crec. Orgánico                 EBITDA
2014 2015
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2015: cifras e indicadores clave
Cuenta resultados

2014 2015

Infraestructuras telecomunicaciones 107 303

Radiodifusión 250 225

Servicios de red y otros (IoT, Smart cities; tetra) 79 85

Ingresos 436 613

Costes operativos -258 -378

EBITDA 178 235

Costes no recurrentes (1) 0 -18

Dotación amortizaciones -91 -154

EBIT 87 63

Resultado financiero -9 -20

Coste emisión Bono corporativo 0 -7

Impuestos (2) -18 13

Minoritarios 0 -1

Resultado neto 60 48

(1) Gastos no recurrentes asociados a adquisición Galata, OPV y comisiones emisión Bono
(2) Incluye impacto, sin efecto caja, en impuestos diferidos por cambio en tipos aplicables en Italia

En mill. EUR



200

600

300

2016-2019 2020 2021 2022

Loan A Bond Revolving Credit Facility

Nueva 
RCF 
300

Nuevo 
Préstamo 

A

200

Bono
600 

(BBB-
/BB+)

Euribor 1M + c.1%
Vencimiento 2022 

Cupón 3,125%
Vencimiento 2022

Deuta total €1,100Mn
Vencimiento medio 6,1 years

Coste medio 2.2%

Deuda sin covenants

Deuda sin avales y 
garantías

55% tipo fijo

Diversificación
fuentes financiación

Sin riesgos de refinanciación
en 6 años

Deuda neta al cierre 2015

€927Mn (bancaria y bono)

Deuda neta/ EBITDA anualizado 3.7x

Vencimientos (€Mn)

Euribor 3M + c.1 %
Vencimiento 2020
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2015: cifras e indicadores clave
Estructura de deuda sostenible y a largo plazo
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• Cellnex es el primer 
operador en Italia 
gestionando una red DAS 
(>127 km túneles)

• Acuerdo con el 
Ayuntamiento de 
Barcelona (8 años)  por el 
que puede cerrar
acuerdos de compartición
de servicios para “small 
cells” en la ciudad. 

• Aprox.€20Mn Capex

• Nuevos ingresos de los 
arrendatarios primarios
y secundarios, servicio
compartido entre 
múltiples clientes.

• Análisis de proyectos de 
gestión en países “non 
core”. 

• Análisis de proyectos de 
optimización/consolidación
con operadores telefonía
móvil (alcance estimado:  
aprox. 2000 torres)

• 400 nuevos
emplazamientos para 
WIND (2015-2021)

• Análisis para la ampliación
de la actual red IoT en 
España

• Sólido crecimiento
orgánico en el ejercicio

+ compartición
Atracción de más

arrendatarios a los 
emplazamientos actuales

Racionalización
Consolidación de redes con los 

operadores para optimizar
OPEX/CAPEX

IoT
Conectividad entre objetos en 

base  a las redes de transmisión
desplegadas

Backhauling
Derecho de uso de la FO 
existente (backbone) y 

despliegue de nueva FO a 
emplazamientos para ofrecer

conectividad de alta capacidad

Servicios gestionados
Gestión de servicios para 

operadores de telefonía en 
países “non core” (sin Capex)

Small Cells
Despliegue de nuevas antenas

en mobiliario urbano y “indoor” 
que mejoren cobertura y 

aseguren banda ancha en zonas
de elevada demanda de datos

(e.g. aglomeración de usuarios) 

2015
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Perspectivas
Ejes del crecimiento orgánico

DAS: Distributed Antenna System
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Foco en el crecimiento orgánico en base al 
portafolio ya desplegado

Balance sólido y estable con acceso a los 
mercados de deuda y capital

Seguimiento proactivo de oportunidades de 
crecimiento en Europa, resultado del proceso
de consolidación en el sector telco

1

2

3
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Conclusiones



más información en

cellnextelecom.com


